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RAYSSA & gquimica e tinha emprego em uma multinacional. Resolveu mudar de drea, criar roupas fimess e hoje Eu;;ﬂpmsa fatura RS 5,5 milhdes por ano

EMPREENDEDORISMO

Mulheres trocam a
carreira por um sonho

Profissionais deixam
para tras carreiras
estaveis e arriscam
tudo na busca pelo
SUCESS0 CoMm 0 proprio
negocio. E conseguem!

Verdnica Aguiar

c riar o proprio negocio nao ¢
um movimento ficil. Exige
dedicacio, coragem, deter-
minagio. E hd profissionais com
carreiras estaveis que resolveram
largar tudo para correr atras do so-
nho e alcancaram o tio almejado

SUCESSO.

A guimica Rayssa Thebaldi, 33,
fez isso, Ela tinha um emprego es-
tavel em uma multinacional e o so-
nho de ganhar R$ 5 mil por més.
Mas, ndo tinha perspectivas de
Crescer mais na empresa e viu no
empreendedorismo sua chance.

Ela tentou empreender por duas
vezes, em sociedade. As duas de-
ram errado, mas nio desistiu. Nio
era mais a mesma. Na bagagem, le-
vava aprendizado com os acertos ¢
erros cometidos anteriormente.

Comum investimento de
R$800, comegou a criar pecas de
roupas fitness femininas, dese-
nhando, comprando tecidos e en-
viando para costureiras produzi-

rem, dando vida a sua marca.

"Eu trabalhava na empresa por
escala. Na minha folga, ia com a
minha malinha na casa das clien-
tes para mostrar os produtos”,
contou. Depois de oito anps, saiu

emprego, para se dedicar ao pro-
pnu negocio,

"Quando sai da mineradora, ja
tinha uma clientela”, revelou. Com
o dinheiro da rescisio, investiu em
LM ESPICD Pard MOSrar as roupas
para as clientes, o que fazia em sua
propria casa.

"Percebi que o tempo que eu de-
morava para atender uma pessoa
presencialmente, atendia cinco
online. Decidi que ndo queria loja
fisica®, argumentou a dona da

“Perrengues valeram a pena”

Nascidas na Bahia, as irmis Re-
nata e Livia Nogueira vieram para
o Espirito Santo em busca de me-
lhores condicées de vida, Aqui,
conseguiram um trabalho em loja
de departamento e comecaram a
fazer faculdade.

"Eu trabalhava como visual mer-
chandising. Cuidava de toda a par-
te estética da loja. O que aprendi la
me ajudou a evoluir”, contou Re-
nata. Paralelamente, as irmas co-
megaram a criar as primeiras pe-
cas de acessirios femininos.

"Comegamos a vender para os

nossos amigos de faculdade, do
trabalho. Temos ate hoje nossa ma-
linha, que usavamos quand o sai-
mos de onibus para vender os aces-
sorisos. Nossa religuia®, contou,

"A gente teve uma infancia de
muitas privagoes ¢ precisavamos
congquistar nossas coisas. Era um
grande somho. (Quantas vezes vira-
mos a noite trabalhando, enfrenta-
MOS Muitos perrengues, mas valeu
muito a pena”, lembrou Renata.

A casa delas virou a fabrica. *0
nosso primeiro investimento em
couro foi R$500", lembrou. Renata

saiu do emprego para se dedicar ao
negocio. Depois foi a vez de Livia,
0 negocio cresceu e hoje elas
tem uma fabrica, trés lojas e uma
equipe com 19 colaboradores. "Até
hoje ndo é facil. Mas vale a pena”.
Livia destacou que a maior van-
tagem de empreender, além de fa-
zer o que gosta, é a flexibilidade na
rotina de trabalho, "Nao $6 eu, mas
algumas familias dependem da
Lebana. Entio trabalhamos muito,
juntos, para que continue dando
certo e para que a marca Cl‘Eﬁ-I;ﬂ,
ganhando novos mercados”™,

Agua Azul,

Ela resolveu apostar no site e
agora a estimativa é que feche este
ano com faturamento de R§ 5.5
milhdes. "0 meu sonho era ga.nhﬂr
R% 5 mil, mas niio parei por al

Qu.mdn vOCe atinge sua meta, mas
se apaixona pelo processo, o di-
iro ndo € mais o destino final”.

Ja as irmés Renata e Livia No-
pueira sairam do emprego para se
dedicara propria marca de acesso-
rios femininos.

0 professor da Fucape Bruno Fe-
lix lembrou que grandes oportuni-
dades de ganho envolvem risco. Ja
o professor da Faesa Herique Ha-
merski destacou que empreender
envolve assumir riscos calculados,

SAIBA MAIS

Empreender

> ABRIR 0 PROPRIO negdcio exige pla-
nejamento e uma série de cuidados.
Aqueles empreendedores que criam
um Produto Minima Viavel antes de
criar o proprio negacio para valer
tendem atermais chances desuces-
s0. Além disso, gastam menos para
firar o projeto do papel, ja que redu-
ZEM D5 POSSIVEIS BMTOS.

Escolha

» PARA ESCOLHER em qual ramo em-
preender, alguns filiros ajudam no
processo. Alem de observar o que o
mercado esta precisando, também é
importante entender o que o empra-
endedor gosta de fazer, que vai pro-
porcionar motivacao, e o gue ele sa-
be fazer, que vai proporcionar eco-
nomia da tempo de aprendizagem.

Aperfeicoamento

» QUEM tem o proprio negocio deve
buscar aprendizado e atualizagao
constantemente. Alem disso, ouvir
BXpenéncias de empresanos, enten-
der onde eles erraram, pode ajudar a
evoluir reduzindo o nimero de erros.

Sociedade

* UM DDS PONTOS que precisa ser
analisado friamente e a escolha do
s0cio de um projeto. Buscar alpuem
com valores compativeis e habilida-
des complementares pode ajudar.

Atendimento

* 0 OLE lewva dinheiro parauma empre-
ga sd0 05 clisntes e a porta de entra-
da para eles é o atendimento. E im-
portante gue os encarregados pelo
atendimento tenham valores com-
pativeis com a empresa em gue
atuam.

Ouvir o cliente

» UMA BOA ESTRATEGIA paragua o
negacio siga em evolucdo é desen-
volver uma escuta afiva do cliente
Ter um espaco onde ele possa recla-
miar ou sugerr melhorias, o que pode
ser algo fisico ou virtual.

Os numeros

» DEACORDO com dados do Sebrae, de
margo a dezembro em 2020 foram
abartos 43.54]1 microempreandi-
mentos individuais no Estado.

> EM 2021, de janeiro a dezembro fo-
ram 63.233.

* JA MO PRIMEIRD SEMESTRE deste
ano foram abertos 32.754.

> AEXPECTATIVA é que 2022 encerre
com nimeros proximos de 2021

Fonte: especialistias citedos na reportagam.

HEHATA E Li'lu‘th tém hu]E uma fabrica e trés lnjas com 19 colaboradores
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“E preciso
avaliar quais
riscos correr”

mpreender envolve uma se-
E rie de riscos. Mas o segredo

estd em saber quais deles va-
le a pena correr, de acordo com o
professor da area de negdcios da
Fucape, Bruno Felix.

Ele destacou que ha varias histo-
rias de empreendedores bem-su-
cedidos que ndo tém formagao em
gestio e frisou que intuicdo e téc-
nica podem andar juntos.

“0 empreendedor bem-sucedi-
do tem boas ideias, otimas intui-
¢oes e usa ferramentas técnicas
analiticas para testar se as intui-
gies dele fazem sentido, antes de
COITET Certos riscos”,

Para quem tem um emprego e
esta, para]ela.menre. se dedicando

40 proprio negmm ele explicou

que a hora de pedir demissio deve
ser avaliada com cautela.

Segundo ele, € importante ava-

‘ Muita gente quer
BIMPrego, e nao
trabalho. Empreendedor,

porem, corre atras, o
resultado depende dele99
Herique Hamerski, professor

liar us ganhos esperados com este
empreendimento a longo prazo e
comparar com o emprego. “* O se-
gredo é ir sentindo o termometro
a0s poucos”,

Outro ponto a ser avaliado € se o
lucro esperado nessa atividade vai
superar, em algum momento, em
uma proporgao razoavel aos ga-
nhos no trabalha.

“E preciso lembrar que emprego
nao ¢ garantia de estabilidade,
Ainda mais no pis-pandemia, em
que muitas empresas estao preci-
sando se reestruturar”.

Dutro ponto a ser avaliado é
quando a demanda pelo produto
que o empreendedor oferta fica
maiorque o que ele pude produzir.
Um sinal de que esti na hora de
expandir o negocio.

Professor de empreendedoris-
mo da Faesa, Herique Hamerski
ressaltou que o punto de partida
para empreender € o planejamen-

to, “A partir dele é possivel assumir
ris::nﬁ calculados. Nio € sair sim-
plesmente fazendo. E saber, se fi-
ZeT 1850, 0 que pode acontecer™,

A partir do momento em que se
planeja, conhece o mercado, passa
a existir uma seguranga muito
maior em relacio aos proximos
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BRUND FELIX disse ser preciso avaliar o potencial de lucro com o negocio

Passos.

Mas destacou que para tocar o
proprio negocio € preciso uma
motivacdo muito grande, “Vocé
tem gue fazer o seu proprio resul-
tado. Muita gente quer emprego e
nao quer trabalho. O empreende-
dor niio disso, Ele vai correr atris

SAIBA MAIS

Riscos

* UM DDS PRINCIPAIS riscos que ps
emprendedores correm ao abrir o
proprio negocio & dar errado, perder
dinheiro e ficar desempregado.

* HA TAMBEM riscos envolvendo mu-
dangas no mercado, problemas tec-
nicos, problemas tecnologicos, difi-
culdade com mao de obra, entre tan-
Tos oulros.

Riscos calculados

» PARA CORRER RISCOS calculados @
importante ter um bom planejamen-
to. Dessa forma é possivel avaliar as
possiveis conseguéncias dos proxi-
mos passos.

> A INTUICAD E a técnica podem an-
dar juntas nesse processo. Mas a
técnica pode serutilizada para con-
firmar o gue a intuicio esta apon-
tando.

Gosto pelo que se faz

» GOSTAR do que se faz contribui para
amotivagao do empreendedor. Con-
tudo, e possivel empreender em algo
gue gosta ou aprender a gostar deal-
goquefaz.

* MUITDS dos casos de empreende-
dorismo sdo por necessidade. Mas
muitos negocios também sao fruto
de atividades que eram hobby. Uma
coksa nao exclul a outra

Habhilidades

» HAALGUMAS habilidades técnicase

comportamentais que fazem parte
do perfil do empresndador. Ele preci-
sa ser alguém que consegue se au-
tomotivar, ter persisténcia, iniciati-
va, autoconfianca, comprometimen-
to, busca constante pelo aprendiza-
do, escuta ativa.

Flexihilidade

* EMBORA seja responsavel pelo pro-
prio negocio, o empreendedor passa
a ter mais flexibilidade em sua agen-
daeatémesmoqualidade devida. Is-
50, quando consegue separar traba-
lhoda vida pessoal e buscar um equi-
librio entre ambos.

> ALEM DISSO0, tam mais possibilida-
des de realizar alguns projetos gue,
como empregado, seria mais dificil.

[u [E1 EFTH Tal
ORGAN IZM;:ﬁI]
DAS CONTAS:
analisede
riscos o
planejamento
L estao entre as
necessidades
para buscar se
tornar um
empreendedor

Retorno financeiro

* 0 RETDRMOD financeiro n3o & algo
que acontece rapido, Muitas vezes
nao da para sequer ter lucros consi-
deraveis. E preciso ter pacigncia e
persisténcia. Mas o planejamento é
essencial para conseguir atravessar
esses momentos. Depois de cinco
anos de atuagdo no mercado, uma
empresa que estd dando lucro pas-
sou peta prova de fogo.

» EMCONTRAPARTIDA AS DIFICLILDA-
DES IMICIAIS, o retomo financeino de
um negocio gue deu certo pode ser
bem maiordo que o retomo financei-
ro referente a ascensdo em uma em-

presa, por exemplo.

Fonte: especialistas citados na reportagem e
pesquisa AT,

porque ele sabe que o resultado
depende so dele”, diferenciou.

E destacou que trabalhar antes,
como empregado, na area em que
se pretende empreender aumenta
as chances de sucesso em compa-
ragio com quem estd entrando
nesse meio pela primeira vez.

ANALISE ki

Kamilla Matos,
diretora da Associagio
Brasileirade Recursos

Humaras (ABRH-ES)

“Planejamento e
muita mao na massa”

“0 crescimento de um negocio
& o objetivo, mas também um
grande desafio para muitos em-
preendedores. Pesquisa do Se-
brae Nacional aponta que tris
em cada 10 peguenos negocios
fecham as portas antes de com-
pletar cinco anos de funciona-
mento. Vencer cssa ostatistica o
ampliar a operagao requer plane-
jamento & muita ‘'mao na massa’,

0 atendimento ao cliente &um
dos processos mais afetados pe-
lo crescimento. Com a expansio
do negocio, vem o aumento da
complexidade das atividades e a
redugio da personalizagao. E
necessario adotar algumas me-
didas para gue o atendimento
nao perca a gualidade.

Padronizar processos, con-
tratar as pessoas certas, trelnar
a equipe sdo medidas essen-
ciais. Sam Walton diz: "Existe
apenasum chefe, ocliente. Eele
pode demitir todos na empresa,
desde o presidente, simples-
mente gastando o dinheiro em
outro lugar®. 0 recado ¢ claro:
tratar bem o cliente é sempre o
melhar negocio!

Sdcios podem
responder por
dividas de
empresas

Bocios ou responsaveis de em-
presas vao poder responder na
Justica por dividas e outras
obrigagoes das organizagoes,
Projeto de lei aprovado na Ca-
mara dos Deputados e que agora
s6 depende de sangao presiden-
cial para entrar na legislacio li-
mita o procedimento conhecido
como desconsideracao da per-
sonalidade juridica, pelo qual
podem ser feitas cobrangas a es-
ses profissionais da empresa

De acordo com a Agéncia da
Camara, o texto aprovado define
que a chamada desconsideracio
da personalidade juridica podera
ser usada quando ocorrer mano-
bras ilicitas, por parte dos pro-
prietivios das empresas, para nio
pagar os credores, situacio na
qual seus bens particulares serfio
ussdos para pagar os débitos,

Mesmo sendo previsto em led,
atualmente ainda ndo hd um trd-
mite especifico para isso. O pro-
jeto assepura o direito de defesa
em hipdteses de responsabilida-
de pessoal do socio por divida da
empresa O prazo de apresenta-
¢ao da defesa e de 15 dias, conta-
dos a partir da intimacio.

De acordo com o advogado
tributarista Samir Nemer, o
projeto de lei é assertivo, pois
vai punir profissionais que
atuam com ma-fé

“Uma empresa com dividas,
por exemplo, que tem seu patri-
ménio esvaziado intencional-
mente, usando de artimanhas
ilicitas para nio efetuar o paga-
mento: € nesses casos que a le-
gislagdo vai responsabilizar o
socio, garantindo aos credores o
valor devido a eles”.

Lt

SAMIR NEMER explicou regras

SAIBA MAIS

Prazo para defesa

> 0 PRAZ0 para 0s 50cios apresen-
tarem defesa o de 15 dias, conta-
dos da intimagao.

» ESSA INDICACAD devera ser feita
por quem propuser a desconside-
ragdo da personalidade juridica
ou pelo Ministérno Pablico.

» ALEM DISS0, ojuiznao podera de-
cidir a questio antes de assegu-
rar o direito amplo de defesa.

> 05 S0CI0S ou administradores
terdo ainda o direito de produzir
provas.

> NAD SERAD ATINGIDOS bens de
s0cios ou administradores gue
nio tenham praticado ato abusi-
Vo




